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Die IP Bewertungs AG (IPB) ist eine der führenden Gesellschaften im Bereich der Bewertung, Entwicklung und 

Verwertung von Technologien und Patenten in Europa. Das Hamburger Unternehmen ist Marktführer im Bereich der 

Patentverwertungsfonds und betreut ein Gesamtvolumen von über 200 Millionen Euro. Zu den Kunden der IPB 

gehören internationale Großunternehmen, kleine und mittlere Unternehmen, Universitäten und Forschungszentren 

sowie Einzelerfinder. Das Unternehmen wurde im Jahr 2001 als Spin-Off aus der Vereins- und Westbank gegründet. 

Für unsere Unternehmenseinheit IP Sales & Development suchen wir eine/einen 

 

 

Sales Manager (m/w) 
für den Fachbereich 

Medizintechnik - Life Science 
 

 

Ihre Aufgaben: 

� Mitarbeit an Marketing-, Strategie- und Vertriebskonzepten für innovative F&E Projekte im Bereich Medizintechnik 

– Life Science 

� Markt- und Wettbewerbsanalysen 

� Technologienbewertung 

� Nationale sowie internationale Kundenbetreuung und -akquise 

� Ausbau des vorhandenen Netzwerkes 

� Projektmanagement 

� Enge Zusammenarbeit mit den Bereichen F&E, Analyse und Einkauf 
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Ihr Profil: 

� Erfolgreich abgeschlossenes naturwissenschaftliches Studium (vorzugsweise Medizintechnik, Pharmazie, 

Biologie, Chemie, o.ä.) 

� Langjährige Erfahrung im Vertrieb erklärungsbedürftiger bzw. technischer Dienstleistungen oder komplexer 

technischer Produkte aus den Bereichen Pharmazie und Medizintechnik - Life Science 

� Nachweisbare, kontinuierliche Vertriebserfolge 

� Ziel- und Ergebnisorientierung 

� Erfahrung im internationalen Umfeld 

� Gute Kontakte zu Entscheidern 

� Unternehmerisches Denken und Handeln 

� Verhandlungssichere Englischkenntnisse, idealerweise eine weitere Fremdsprache 

� Reisebereitschaft (1-2 Tage die Woche) 

 

Wir bieten Ihnen ein interessantes und anspruchsvolles Aufgabengebiet in einer innovativen Branche. Ferner erwarten 

Sie flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege sowie eine offene Team-Atmosphäre. Darüber hinaus bieten wir 

Ihnen eine unbefristete Stelle mit adäquater und bei Erfolg dynamischer Vergütung. 

 

Interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung.  

Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Unterlagen inkl. Angabe der Gehaltsvorstellung und Verfügbarkeit 

ausschließlich per E-Mail unter der Projekt Nummer Me_116-08-09 an bewerbung@ipb-ag.com. 


